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Васенёв Александр Валерьевич 
Владелец и Генеральный директор «Оптовой Торговой Компании»
Руководитель и собственник компании «Golden-Age» 
Тренер-консультант компаний «Golden-Age», НЛП-Факультет, Региональная Фабрика Бизнесов, Школа НЛП Переговоров и Продаж.
Организатор и разработчик уникальных проектов:
- Новосибирских: «Клуб Переговорщиков», «Клуб Исследователей Будущего»
- Российского Федерального: «Региональная Фабрика Бизнесов»
- Международного: «Школа НЛП Переговоров и Продаж»
Ведущий тренер семинаров «самозанятости населения» Центров Занятости населения министерства труда, занятости и трудовых ресурсов Новосибирской области. В результате только в 2011 году более 1,4 тыс. человек организовали свое дело.
Разработчик рекомендаций по развитию Новосибирска, Новосибирской области и Российской Федерации на основе трендов прогнозирования по Форсайт-технологиям, проведенным по заказам: УПП (Управления Пассажирских Перевозок) Мэрии г.Новосибирска, Управления по Делам Молодежи Новосибирской области, Ассоциации Молодежных Правительств России.
Эксперт и Консультант федеральных программ:
ШСП – Школа Социального Предпринимательства
Международный молодежный форум АТР – Алтай Точки Роста
Международный молодежный инновационный форум Interra | Интерра
Муниципальный менеджер 2.0: сторонник эффективных решений
всероссийский молодежный форум «Селигер»
Эксперт и Консультант муниципальных проектов:
MBA-Region, Молодежная Школа Бизнеса, Конкурс Предпринимательских Инициатив, Молодежная Академия Бизнеса, Академия Успеха, Лаборатория Имиджа, Слетов Рабочей Молодежи и Ресурсных центров Новосибирской Области, ТОП 100 молодых управленцев Новосибирска, SIFE, AIESEC.
Автор и соавтор книг: 
«НЛП в переговорах», «Новые стратегии гениев», «Креативная конкуренция», «Боевые переговоры». 

Ведущий рассылок и автор статей на темы: 
Развитие персонала, вывода предприятий из кризисных ситуаций к стабильному развитию, личностного роста руководителей, анализа трендов развития  общества и прогнозирования Будущего.
Автор  и соавтор уникальных разработок:
Скорая Помощь Бизнесу, Студия Личности, Букеты со смыслом, БИЗНЕС-НЛП-Практик, Мастерская Успеха, Стратегий успеха: К.Мацусита (основатель Panasonic), Д.Трампа (американский миллиардер).
Образование.
1989-1994 – Новосибирский Государственный Университет. Факультет Естественных наук. В научной дипломной работе впервые открыл и сделал описания 17 (!) новых органических светочувствительных материалов, неизвестных до этого науке. 

Дополнительное образование.
1972 – н.в. – получение реального опыта в различных областях бизнеса и жизни.
2001 – 2011 – Серия краткосрочных курсов, семинаров и тренингов по маркетингу, менеджменту, организации системы продаж, закупок, организации и структурированию бизнеса. Сертификаты.
2007 – Сертификационный тренерский курс Сибирской Ассоциации Консультантов при Управлении науки, высшего, среднего профессионального образования и технологий Администрации Новосибирской области.
2008 – Новосибирский Государственный Университет. Центр Психологии. Повышение квалификации бизнес-тренер. Присвоена квалификация по специальности: тренинг-менеджмент.
2007 – 2010 – Квалификации: НЛП-Практик, НЛП-Мастер, НЛП-тренер специализированных программ.
Опыт работы:
1994 – 1996 – Начальник отряда учреждения УФ-91/3.

Одновременное руководство 2-мя отрядами численностью до 150 человек.
Выведение отрядов на лидирующие позиции по Учреждению и региону.
1996 – 2000 – Старший Государственный Налоговый инспектор отдела учета и отчетности Государственной Налоговой Инспекции по Первомайскому району г.Новосибирска.
Анализ и автоматизация составления отчетов.
Проверки и выявление нарушений в крупнейших банках.
Многократное перевыполнение планов по взысканию недоимки предприятий.

2000 – 2001 – Торговый представитель, менеджер по закупкам, менеджер по работе с ключевыми клиентами, менеджер по развитию предприятия ООО «АкадемЭлемент».
Выход на сотрудничество с крупнейшими магазинами и торговыми сетями.
Введение в ассортимент новых уникальных позиций.
Продвижение компании в регионы Сибири и Дальнего Востока.
2010 – Первая пчеловодческая компания Тенториум. Мастер-консультант, сетевой директор.
Разработка уникальной системы привлечения клиентов и сотрудников.
Взрывное увеличение численности с 0 до 80чел. за 4мес.
Составление и проведение программ обучения бизнес-лидеров до федерального уровня.
2001 – н.в. – Генеральный Директор ООО «Отличная Торговая Компания».

Руководство и развитие Компании. 
Ведение деловых переговоров с VIP-клиентами
Построение организация системы оптовых продаж.
Выведение на рынок новых направлений деятельности. 
Преодоление 2-х кризисов компании, внедрение и управление изменениями.
Разработка и осуществление финансовой и маркетинговой политики компании.
Создание конкуренции федеральным компаниям и «выдавливание» их с рынка Сибири.

2011 – н.в. – Директор по развитию «Школы НЛП Переговоров и Продаж».

Ведение деловых переговоров с VIP-клиентами.
Разработка новых продуктов, концепций и направлений деятельности. 
Развитие филиалов в регионах России, странах ближнего и дальнего зарубежья.
Опыт создания бизнеса с нуля:

- Студия звукозаписи (1994г.)
- Книготорговая розничная сеть в Казахстане (1996г.)

- Бизнес по составлению и тиражированию аудиокурсов иностранных языков (1998г.)
- Оптовая Телефонная Компания  www.o-t-k.ru , www.phones.su (2001г.)

- Продвижение продукции компании Panasonic в Сибирском регионе www.panasonic-nsk.ru (2003г.)

- Видеостудия Flash-DVD www.flash-dvd.ru (2004г.)

- Гостиничный бизнес  www.sdam-kvarti.ru (2006г.)

- Телефонная Компания «StARt» www.telephones.su (2007г.)

- Букетная мастерская. Салон и Интернет-магазин. www.svetola.ru  (2008г.)

- Компания Golden Age. Бизнес-консалтинг, коучинг и тренинги. www.Golden-Age.su (2008г.)

- Проект «Реальные Игры «Фабрики Бизнесов» по заказу Управления по делам молодежи администрации Новосибирской области www.business-factory.ru (2008-2009г)

- Новосибирский Клуб Переговорщиков, Клуб Исследователей Будущего (2007-2008г)
- Зарубежная недвижимость "Дома под Солнцем". www.Sea-Sun-Home.ru (2009г)
- Школа НЛП Переговоров и Продаж. http://школа-переговоров.рф/ (2011г)
Личные качества:

Активность и лидерство. Гибкое системное мышление, ответственность, позитив, нацеленность на сотрудничество и идеальный для всех результат, открытость в общении. Умение «зажигать людей», мотивировать и вести к большим целям!
